


Die AIDA-Formel

Nein, es handelt sich hier nicht um eine der
groB3ten Kreuzfahrtschiff-Reederein.

Hier handelt es sich um Anhaltspunkte,
welche fur die weitere Vorgehensweise im

Online-Marketing wichtig sind.

Was bedeutet das jetzt???

A = Aufmerksamkeit erxzeugen
I = Interesse wecken
D = Begehrlickeit wecken

A = Handlungsaufruf
einblenden




Vier Buchstaben zum Erfolgl

Um Aufmerksamkeit zu erzeugen ist es wichtig zu wissen, welche Zielgruppe
wir erreichen wollen. Denn nur so konnen wir auf diese Personengruppe

zielgerichtet reagieren.

Um bei Deiner Zielgruppe Interesse zu wecken solltest Du auf die richtige

Kombination aus Wort und Bild oder Video wahlen.

Du solltest Deine Zielgruppe davon Uberzeugen, das sie genau Dein Produkt

oder Deine Dienstleistung brauchen.

Mache es Deinem Kunden so einfach wie moglich Dein Angebot anzunehmen.



LICHT & SCHATTEN

Das Interesse an Online-Marketing wird immer grof3er.

Bevor Du Dich also dazu entscheidest in Richtung Social Media Marketing zu
gehen, sollten verschiedenste Richtlinien erarbeitet werden. Es gibt eine Menge

zU bedenken um nicht einen Schiffsbruch zu erleiden.

Auch der Umgang mit negativen Ruckmeldungen sollte bewusst
wahrgenommen und bearbeitet werden. Kritiken sind aber nicht immer ein

Minus-Punkt, sondern kbnnen dazu fuhren Dich noch besser zu positionieren.



Claudia Cirus

https//www.cc-social-media-beraterin.com
Info@cc-social-media-beraterin.com

Facebook: C.C. Die Social Media Beraterin
Instagram: claudia_cirus


https://www.facebook.com/CCSocialMediaBeraterin

